证券代码：300607                                    证券简称：拓斯达
广东拓斯达科技股份有限公司
投资者关系活动记录表

编号：2018001
	投资者关系
活动类别
	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
■现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	华创证券、海通证券、中信建投、金元证券、民生证券、华夏基金、通晟资产、前海瑞文、兰度基金、礽江企管、瑞民投资、华菱津杉、盈泰投资、纳兰德投资、华夏久盈、锦洋投资

	时间
	2018年1月19日

	地点
	公司

	上市公司
接待人员姓名
	副总裁、董事会秘书：杨海

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、情况介绍及问答环节
1、情况介绍：介绍了公司的 “四部两院”（机械手事业部、自动化事业部、绿能事业部、辅机事业部、机器人研究院、拓斯达商学院），机器人研究院致力于运动控制、核心算法、视觉算法、大数据等领域的研究，为四个事业部的持续发展提供强有力的核心技术支持，四个事业部环环相扣，围绕客户需求，有机结合，依托自主研发的机器人控制系统技术、对国内制造业生产工艺的熟悉等作为核心竞争力，为客户提供基于工业机器人的整体解决方案，并致力于整合上下游资源，打造健康的机器人生态圈。

2、问：中报在机器人及配套应用方案领域的营收有1.5亿， 这1.5亿的营收有没有哪个区域的特别突出的？会不会地域性很强？很多集成商都做不大，是行业本身决定的还是没找到合适的方法？公司如何看待集成商很难做大这个事情？
答： 因为我们的总部在东莞，所以覆盖的主要是经济较发达区域，华南区约占50%左右，华东及华中两个区域约占40%，余下的部分分布在包括华北区域等其他地区。关于很多集成商难做大，我想并不是因为做不大，而是还需要一定的时间去寻找适合自身的模式去做大。拓斯达专注于工业机器人为代表的智能装备的研发、制造、销售，致力于打造系统集成 ＋ 本体制造 + 软件开发三位一体的工业机器人生态系统和整体自动化解决方案，从上至下打通三个环节，从而更好的、全方位的为客户服务。
3、问：公司目前在3C、家电、医疗、汽车、玩具等几个行业的自动化推广做的比较成功，除了自身的技术及服务优势外，相信对客户所属行业也具备较强的专业储备。未来如果公司要进入其他行业，是否会因为对相关行业的专业储备不足而导致无法与该行业的其他集成商进行有效竞争？ 
答：未来如果我们需要进入到其他相对不熟悉的行业，我们必定会通过吸引相关行业人才的加盟来解决专业储备不足的问题，然后再结合我们多年的自动化领域技术及服务的丰富经验，相信未来在任何行业的业务拓展都会具有较强的竞争力。
4、问：3C自动化设备技术迭代较快，技术壁垒较高，公司是如何突破这方面的技术壁垒的？
答：  随着公司的不断发展壮大以及客户对技术要求的不断更新，我们对技术人才的需求也越来越大。上市后我们的员工人数快速增长，其中很大部分都是与技术相关人员。我们采用梯队式的人才储备与人才培养模式，采用社招与校招双管齐下的人才招募方式，既满足了现阶段对技术人才的需求，又能够为后续的人才需求源源不断的提供人才资源。
5、问： 公司扩张较快的情况下，如何确保下游客户的回款能力？如何保证公司的应收账款安全及客户及时付款？
答： 下游客户在准备做企业自动化改造前通常都会有一个共性，那就是行业景气度高，企业发展的越来越好，现有的生产模式已不能满足公司发展的需求，而自身的盈利及资金储备足以支撑其进行自动化改造，故通常付款能力都较好。
6、问：募投项目的进展如何，未来能释放多少产能？
答：目前各事业部除个别外，办公室人员基本搬迁完毕。生产区新设备的安装工程已陆续展开，具体能释放多少产能目前没法给出一个具体的数字，但募投项目新建成的生产厂区面积是老厂区的3倍，大家可以以此作为参考去进行判断。
本次接待过程中，公司与调研人员进行了交流与沟通，严格依照信息披露相关管理制度及规定执行，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平，未出现未公开重大信息泄露等情况，同时已按深交所要求，安排调研人员签署了《承诺书》。
二、公司新厂区现场参观。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2018年1月19日
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