
                       

                    求 职 简 历 
姓  名： 聂高超                    出生日期： 1985                                            

性  别： 男          　            工作年限： 10年

学  历:  本科                      现住地址： 深圳市宝安区沙井镇
Email:   369224119@qq.com          移动电话： 15994845590

自 我 评 价

         我是市场营销专业毕业，非常喜欢销售工作，毕业后一直从事手机行业电子元器件销售工作。积累了很多销售方法和技巧，熟悉中国手机产业链。希望能继续从事高科技行业或者其它新兴技术，新兴服务行业的销售或相关工作，我愿意接受压力并挑战自我，可以适应朝九晚五的忙碌，可以经常出差。

------------------------------------------------------------------------------------------  

求 职 意 向 

工作性质： 全职          工作地点： 深圳及周边           工作岗位：销售，策划，客户专员等
目标行业：创新型服务行业，移动互联网新兴产业，高科技新材料新技术行业，大型实业或贸易行业等。------------------------------------------------------------------------------------------ 

工 作 经 验

1，2014/5—2019：           深圳市竞誉科技有限公司               任职:业务经理

     该公司是我与一位朋友共同成立的，大家共同经营。主要从事进口电子元器件国内贸易，因各种原因近2年市场开拓不理想，目前计划关停，然后我重新找工作就业。

2，2012/11--2013/11：        江苏艾锐博精密金属科技有限公司       任职:区域销售经理

艾瑞博是一家刚刚成立的企业，初期我负责创建深圳办事处和销售团队，并负责深圳区销售开拓工作。3个月内组建了3人的小团队，并将公司产品成功做进深圳3家重要方案公司，2013年4月份即实现销售额50万。之后因公司有重大变故，于11月份离开公司。
3，2009/3—2012/11：         上海徕木电子股份有限公司             任职:业务经理

     这是第一份工作，由业务员做起，经过一年的学习和拼搏，2009年当年实现了销售额由10万/月至80万/月的增长。2009年底开始主要负责手机行业资金平台深圳永华利，杭州祺昌，怡亚通等的销售工作，2011年主要负责行业大客户闻泰，永华利，苏州华冠的销售工作，2012年3月调往深圳主要负责大客户闻泰，鼎智，酷赛等的销售工作。

------------------------------------------------------------------------------------------ 

教 育 经 历 

2005/09--2009/06          南昌理工学院              市场营销专科/国际贸易本科

我是05届市场营销专科学生，在校期间报考了国际贸易本科专业，并顺利本科毕业。

学习的主要课程有；市场营销学，市场调查与预测；消费心理学；国际贸易；西方经济学；会计学；谈判与推销技巧；政治经济学；公共关系 。

------------------------------------------------------------------------------------------ 

培 训 经 历  

 2009/02--2009/02      上海徕木电子股份有限公司       

 客户关系维护及拓展培训 ;  产品推广及新客户开发培训;  合同谈判及合作协议签订培训. 

商业与社交礼仪培训 ; ERP智能办公培训
  ---------------------------------------------------------------------------------------- 

人 生 格 言：    用心做事，真心做人。 
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