
刘鹏的简历 

 

个人信息 

姓 名 刘 鹏 

照片 

 
性 别 男 

出生日期 1988年 4月 14日 工作年限 10年 

手 机 133 9962 1911 电子邮件 740239515@qq.com 

居 住 地 安徽铜陵 户 口 安徽安庆 

婚姻状况 已婚 目前状态 已离职 

 

求职意向 

行业要求 
智慧环保、环境监测        房地产开发相关的设备类 

  工业自动化、智能装备      智慧城市相关的信息化项目 

应聘岗位 区域销售经理 期望工作地 安徽（皖南、合肥） 

期望薪资 6000-8000元/月 到岗时间 随时 

 

工作经验 

公司名称 深圳怡丰自动化科技有限公司 就职时间 2010.7 - 2017.11 

所属行业 工业自动化、立体停车设备 公司性质 民营企业 

就任职务 区域销售总监 职务职能 销售管理 



工作内容 

前半年在工业自动化事业部任职销售工程师，从事怡丰的搬运、码垛、

分拣工业机器人及制造型企业的智能仓储解决方案推广及营销工作； 

后调动至新组建的立体车库事业部，从事江苏、上海区域立体停车设备

的销售全流程工作。 

主要客户群体：房地产开发商、市政、城投、医院、酒店、制造业等。 

1、对所在区域进行市场调研，了解该区域的行业政策、热点客户、活跃同

行，初步制定区域营销计划方案并实施； 

2、负责该地区代理商的开发及管理，与重点代理商建立长期、稳固的合作

伙伴关系； 

3、项目信息渠道建设，通过接触相关行政主管部门、设计院、行业协会、

甲方圈内介绍、实地走访等多种途径获取潜在需求项目信息； 

4、通过对项目背景情况的多方深入调研、吃透，制订该项目的运作计划并

落实推进； 

5、配合技术人员进行现场测绘，协助其完成 CAD图纸设计、方案深化沟通； 

6、参与项目的投标报价：综合考虑该区域的价格水平、参与同行及意向单

位、甲方预算、评分标准、付款方式、相关附属工程费用，向公司提交报价

建议参考； 

7、进行商务谈判，合同书评审及签订； 

8、确保在建项目工程的及时回款，配合工程部、售后维保部进行相关业务

关系协调； 

9、老客户的关系维护、行业关系圈拓展。 

业绩情况 

典型代表案例： 

1、无锡金世湾项目，系江苏市场首个样板案例，合同额 360万； 

2、融侨集团南京地产公司，办事处成立以来最大体量的战略集采项目，框

架合同 3914万； 

3、南京夫子庙地铁站国内首个商用机器人立体车库项目，合同额 580万； 

4、为国内首家迪士尼官方合作的康桥万豪酒店提供机械停车设备及服务。 

离职原因 跟随营销总监跳槽至新成立企业，负责安徽市场销售。 

 

公司名称 安徽双骏智能科技有限公司 就职时间 2017.11 - 2019.2 

所属行业 工业自动化、立体停车设备 公司性质 民营企业 

就任职务 安徽区域经理 职务职能 销售管理 

工作内容 从事安徽省内立体停车设备的销售工作。 

业绩情况 签订四份地产开发建设项目的配套机械车位合同，合同额约计 2500万。 

离职原因 初创企业，战略发展方向调整。 

 



公司名称 安徽蓝盾光电子股份有限公司 就职时间 2019.3 - 至今 

所属行业 智慧环保、智慧交通 公司性质 上市企业 

就任职务 皖南销售经理 职务职能 销售业务 

工作内容 

蓝盾光电主营业务：智慧环保、智慧交通。 

1、贯彻执行公司智慧交通事业部的营销计划，完成道路测速监控设备和信

息化集成应用解决方案的销售指标； 

2、对公安交警、公路局、城投、路桥公司等政府部门客户进行关系维护、

开发拓展、推动立项、项目跟进、投标、应收账款等工作； 

3、收集各种市场信息，发展与设备制造商、通信运营商等协同企业的合作

伙伴关系。 

业绩情况 

中标五个项目，合计 1352万。分别为： 

1、宣城市交警支队高速公路智能交通项目（232万）； 

2、青阳县交警大队 5个路口电警信号灯新建项目（181.6万）； 

3、安徽省路桥工程集团 G347 智能交通建设项目（579万）； 

4、黄山市交警支队城区 12个路口电警卡口新建项目（309 万）； 

5、黄山市交警支队高速设备改造项目（48万）。 

离职原因 制度改革：提成缩水，长期驻外。 

 

自我评价 

自我评价 

从事工业品项目营销、系统集成项目销售累计已有十余年，有一定的项

目运作能力和企业、政府部门资源基础。 

对自身优缺点也有以下认知： 

1、特质：勤奋、踏实、抗压、自我持续学习； 

2、团队协作意识强，常与同事配合运作项目，分工调动各自资源及优势，

共同推进项目落地； 

3、擅长直销和渠道信息源的开发，短期内精准找到潜在优质项目信息及实

力关系人资源； 

4、项目型销售讲究谋定后动、灵活变通。此前受社会阅历、思路欠缺等影

响，错失项目，曾带来不少困惑。后通过长期的实践锻炼、领悟营销规律、

学习优秀同事的长处，同时借力而为、顺势而行，已有一定成效。 

兴趣爱好 旅游、钓鱼、阅读。 

 

教育经历 

就读院校 安徽城市管理学院 起止时间 2007年 9 月—2010年 7月 

就读专业 英语 所获文凭 大专 

相关证书 CET-4 

 


